
TEKNIK CLOSE 

SALES & 

CLOSE EJEN….          



TIP 1

UNDER 

PROMISE

TIP 1
JANGAN ON-TIME : KITA PERLU 

MENDAHULUI MASA

CONTOH NAK COD PADA CUSTOMER 

PUKUL 4 PM, TAPI PUKUL 3.30PM 

DAH SAMPAI

BETTER UNDER PROMISE / UNDER 

DELIVER



TIP 2:

ROAD MAP 

KEHIDUPAN

MANUSIA

TIP 2
"Ketika anda berusia 20 hingga 30 tahun (fasa sedang

berkuli), anda harus belajar, buat dan buat salah…Buat jer.. 

Bila dah salah, kita belajar balik dan jangan ulang salah yang 

sama”

"Ketika anda berumur 30 hingga 35 tahun, fasa kita sedang

fokus nak buat apa. Minat berniaga ke arah mana?” Mula

buat duit….

“Ketika anda berusia 35 hingga 40 tahun, you’re top in the 

world….paling kaya….”

Kalau umur 40 tahun ke atas------ UDAH UDAHLAH 

bermain TU…………



TIP 3

FOLLOW UP

TIP 3



TIP 4

EXPLAIN & 

CLOSING

TIP 4



TIP 5

3 PERKARA

MUDAH

UNTUK

BERNIAGA

TIP 5



TIP 6

MEMBERI

SEMANGAT

PADA SEMUA

TEAM

TIP 6



TIP 7

CARA NAK

AJAK ORANG 

JADI EJEN

TIP 7



ADA BANYAK LAGI TIPS YANG AZWIEN KHALID 

KONGSIKAN……..NAK LAGI TIPS KER?
TIPS UNTUK TEKNIK CLOSE EJEN???????

Boleh email info@irsukhairul.com atau wasap 0123923929 & 0122515093  untuk ingin ketahui

lebih lanjut untuk mudahnya menjadi usahawan Berjaya dan Langkah memulakan perniagaan

kecil2an hinggalah ke perniagaan besar

mailto:info@irsukhairul.com
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